
             活动联盟章程

为了本次活动圆满成功，把各合作商家团结到一起，做到各家资源的合理调配，达到合作共赢的目的，同时也为了进一步加强活动管理，确保活动顺利有序进行，特定如下事宜，望共同遵守。

本次活动时间2019年7月4日到位，7月5启动，7月21日结束

地点：各品牌门店

参与品牌：9个
二、活动一旦启动，各商家就应全力配合，不得中途退出，中途退出不退钱，对本次活动造成的一切损失由退出商家全权负责。

   ========================================================================

一、会长：法狮龙  胡总
二、财务：三禾门窗·任总
三、采购所有物料以及礼品负责人：三禾门窗 唐总 蒙娜丽莎 罗总
四、楼盘号码收集负责人：法狮龙 胡总 

======================================================================
本次活动相关纪律制度：

1、A.本次活动联盟全体成员【执行老板1+1导购+1店长】开会时间早上

8：30 ，地点：（欧派门店）.所有老板及负责人不得迟到，迟到交快乐基200元/次、不到罚款400元一次；

B.联盟晨会、老板会议禁止换人替代；除直系亲属婚丧嫁娶等特殊事项。经过联盟组委会批准外，其余事项概不受理，换人罚款200元/次；
C.联盟紧急会议、临时会议、特殊会议应提前3个小时以内通知，迟到罚款200元\次；不到400元/次，没有借口，不找理由。

D．老板群凡收到带通知字样的消息，所有品牌负责人都统一回复“收到，坚决执行”，若3小时未能回复的品牌，罚款100元/次。
E．会议禁止抽烟，100元/根

备注：不讲理由、不讲借口、谢绝请假、拒绝换人替代；活动过程中每品牌因特殊情况，负责人可有一天早会进行人员替换，需对接好工作。

2、对于联盟活动会议上安排的任务、活动重要事项，要快速全力以赴去完成，如不能完成要立即说明原因并提出解决方案，逾期既无困难，又未按时完成按渎职处理，经联盟组委会查实罚款200元/次。

活动期间早会每品牌2个员工1个执行老板必须到场，员工迟到处罚50元【超额来参加早会队员迟到同样接受处罚】；员工旷会罚该品牌老板100元/次；以此类推。员工不服从统一管理者，处罚该品牌老板200元/次，并除去该员工参与资格，由该品牌安排其他人替补。

活动期间，不允许老板或员工代替客户盖寻宝章。如若违反，一个章 双方共同处罚200元（只可以带领客户盖章）。门店员工正常上班时间玩手机(玩游戏·看电影或者做与工作无关的)一经被发现，罚款100元一次。老板如果违反翻倍处罚。

在活动执行期间，凡违反活动规则却不按时接受罚款或处罚。第三方有权暂停活动，对此造成的损失由违反活动规则的商家承担。并且违反活动规则又不接受惩罚1次，归为特殊教育组。特殊教育组成员品牌在此期间其他品牌带单不算任务。特殊教育组成员经过自己努力，在联盟会议中全部商家认同执行力后，可重新归位联盟正式成员

开会时间内联盟队员手机铃声响处罚50元\次；老板手机响处罚100元/次，接一次处罚100元（联盟公事除外）；联盟老板会议必须带笔记本记事项，未带或遗忘处罚50元/次。

联盟品牌严格做好信息、活动方案、营销策略保密工作，在活动期间不得泄露任何有关于活动的信息，员工信息外泄者一经查出核实给予当事人1000元罚款，同时追加该品牌负责人2000元罚款，并除去该员工参与资格.

各品牌门店必须介绍我们本次活动内容品牌，店面更换本次统一画面广告，与本次活动内容无关物料画面必须清除，否则每次扣100元/次，以此类推！联盟活动期间禁止做单店促销活动否则罚现金2000元。

各品牌工作人员早会期间必须穿上联盟统一工作服，未按要求穿戴少一项扣50元/次。

同时禁止发送消极及负面消息，违者罚款200元/次。禁止发语音。
所送卡如若抽查发现“0”质量、假卡、友情卡、凑数等疑虑卡，每张卡收取300元，活动期间该卡产生除开本品牌其他品牌的订单后返还300元，未下订则交由联盟公用。

每天所送卡副券、订单白联、门店进店转推表于指定时间上交到指定门店（以通知为准），超时未报备不给予统计。所有签单复查，禁止出现任何不真实数据，如果数据不真实，对应涉及两个品牌每次1000元罚款。
每品牌必须达到带单任务30单，自签单20单。同时分别提前上交3000、2000元（共计5000元）保证金到联盟。每天早会返现按前一天带单签单情况返还保证金。

每个品牌每天必须保证转推意向客户进店X个（以当天早会任务为准）品牌，未完成的品牌处罚30元/个。截止活动7月21日下午18：00，品牌转推数量总计达到每天任务的合计数量，或者完成带单任务30单返还所有此类罚款。

活动期间，当日带单为“0”的品牌罚款每次100元，每日早会兑现。完成30个带单任务退还罚款。
没有完成当天任务加班，连续没有完成，加班时间延长。老板必须参与。
本次活动基础卖卡任务为50张。少一张50元，转化比90%，基础任务为45单（自签单+带单，享受单不算任务，20+25.，自签单最多20单）。未完成处罚100元／单。（罚款不退）
品牌推广日的品牌，在推广日其他品牌必须带单成功至少1单，如若没有，那么未带单成功的品牌补偿该品牌200元，2天之内带单成功则退还该罚款。早会提前收。品牌推广日前一天，其他品牌必须做好第二天客户的储备工作，才能下班。。当天考核转推3户，少一户30元。完成带单不考核。签单手势统一，当天早会宣布。
差单补偿：品牌之间“带单差”4单及以上，每一单补偿对方100元。
整场活动品牌之间必须有互动至少2轮，A给C带单，C未给A带，补偿300元/单，都没有带300元/单给到联盟。提前收取保证金4800元。
奖励项：

每个品牌拿出1000元作为项目活动执行奖励。

所有参于员工，每单带单定金满2000元，单值2000-10000奖励100元,10001-20000奖励200元,20001-30000奖励300元以此类推，上不封顶。
完成带单返还保证金100元/单。同时抢夺带单保证金，直到25000元抢完为止。
 （带单数据归属：有人带以人为准，没人带以卡为准，带单到售卡品牌算售卡品牌自签单，给予奖励）

4天一个阶段每个阶段设置积分前三名分别奖励现金600、400、200。带单第一名奖励400元。（带单达到4单）同时设置带单第一，积分第一。积分最后一名狗熊榜朋友圈转发积攒80个。完成2个带单不考核。
每个阶段带单名次 决定下个阶段带单额外奖励细则。带单第一名：额外50元。2-3名 额外20 .第4-5名 额外10元。4单起评。
带单排名奖励：带单第一名奖励2000，第二名1500，第三名1000.对应
品牌贡献数倒数后3名分别罚款2000元、1500元、1000元，达到20单罚款减半。达到30单不考核罚款。（30单起评，且至少完成一轮大满贯）
单日品牌带单达到5单的品牌，可以奖励尚方宝剑（点名品牌2天之内必须为尚方宝剑持有品牌带单，未带单补偿300元，7单两把，9单三把。三把封顶。早会提前收），只抽取享受带单品牌。

满贯奖，活动期间给其他每个品类带单成功。第一轮奖励该品牌500元，第二轮1000元。第三轮1500元。最高2500元。
若单个客户(必须为同一地址)定满联盟所有品牌，额外奖励1000元。
《带单基金池》每天享受品牌《享受的每一单交100元》到联盟基金池内，以活动结束日期为准，（享受的每一单无论金额大小，只要定金交满2000元，交联盟100元）。

注：以上条例，所有执行老板签字生效，一经签字联盟会议、各项决策、联盟相关事务皆只能有执行人参与，其他人员一律不得参与联盟会议；本章程联盟组委会通过后即日生效，所罚现金24小时内上交到财务处，财务开收据给当事人，超过24小时未缴纳的收取50%滞纳金。

品牌负责人签字：

